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COMUNICATO STAMPA — Gran Ducato del Lussemburgo, 19 marzo 2019

IVS Group S.A. - Bilancio annuale 2018; fatturato +6,2% rispetto al 2017, utile netto +19,1%; proposti all’assemblea un
dividendo di 0,3 Euro per azione (+7,1%) e un piano di riacquisto fino a 1 milione di azioni proprie.

Il Consiglio di Amministrazione di IVS Group S.A. (Milano: IVS.MI) si & riunito il 19 marzo 2019, sotto la presidenza di Paolo Covre,
per esaminare ed approvare il progetto di bilancio al 31 dicembre 2018 (separato e consolidato), la relazione degli amministratori, la
nota integrativa al bilancio € il bilancio di sostenibilita.

Alla luce dei positivi risultati conseguiti nel 2018, il consiglio ha deliberato di proporre allassemblea il pagamento di un dividendo
ordinario pari a Euro 30 centesimi per azione (+7,1% rispetto al 2017) e l'autorizzazione di un piano di acquisto di azioni proprie, sino
a un massimo di n. 1.000.000 di azioni, a un prezzo tra un massimo di Euro 20 e un minimo di Euro 1 per azione; tale autorizzazione
avra una durata fino a 60 mesi.

I CdA, sentito il parere del Comitato Remunerazione, ha inoltre approvato alcuni adattamenti non di rilievo al Piano di incentivazione
triennale 2019-2021 per il management (gia comunicato il 15 novembre 2018 e approvato dallassemblea del 28 dicembre 2018) che
prevede I'assegnazione di azioni della societa fino a un massimo di n. 355.000 azioni (da precedenti 350.000), da destinarsi alle
figure chiave operative nel gruppo IVS (salite da 33 a 34 persone); tale variazione & sua volta propedeutica anche alla presentazione
della domanda di ammissione di quotazione delle azioni di IVS Group sul segmento Star del MTA di Borsa ltaliana.

Il Consiglio ha dato mandato al Presidente di convocare 'Assemblea ordinaria nei termini di legge e dello Statuto, per il giorno 14
maggio 2019, ore 11.00, presso la sede legale in 18 Rue de I'Eau L - 1449, Gran Ducato del Lussemburgo, per deliberare su:
approvazione del bilancio annuale al 31 dicembre 2018 e materie collegate, destinazione del risultato d’esercizio, piano di acquisto
azioni proprie, rinnovo dell'incarico ai revisori dei conti.

Sintesi dei risultati al 31 dicembre 2018

Fatturato consolidato pari a Euro 434,4 milioni, in crescita del 6,2% rispetto al 2017.
EBITDA Euro 91,1 milioni, in aumento del 9,6% rispetto al 2017,

EBITDA Adjusted ' Euro 93,4 milioni, +2,3%, con un’incidenza sul fatturato pari al 21,5%.

Utile netto di Gruppo pari a Euro 23,2 milioni dopo utili di terzi per Euro 1,4 milioni, +19,1% sul 2017.
Utile netto adjusted, pari a Euro 24,9 milioni dopo gli utili di terzi, per Euro 1,4 milioni.

Perfezionate 9 nuove acquisizioni in Italia e Francia, per un valore di circa Euro 14,6 milioni.

IVS Group S.A. é il leader italiano e secondo operatore in Europa nella gestione di distributori automatici e semiautomatici per la
somministrazione di bevande calde, fredde e snack (vending). L'attivita si svolge principalmente in Italia (79% del fatturato), in
Francia, Spagna e Svizzera, con circa 190.000 distributori automatici e semiautomatici, una rete di 80 filiali e piu di 2.700 di
collaboratori. IVS Group serve pili di 15.000 aziende ed enti, con oltre 800 milioni di erogazioni all'anno.

Andamento della gestione

Il fatturato consolidato del 2018 ammonta a Euro 434,4 milioni (di cui Euro 395,9 milioni derivanti dall'attivitd caratteristica del
vending), con un incremento del 6,2% rispetto a Euro 409,1 milioni del 2017 (di cui Euro 377,4 milioni nel vending).

| ricavi complessivi aumentano del 7,2% in ltalia, del 1,4% in Spagna, del 1,6% in Francia, del 6,1% in Svizzera. In aumento il
fatturato della CGU Coin Service (+18,5% in totale; +3,8% nel business principale della moneta metallica), principalmente a seguito
dello start-up dell'attivita loT e digitale nella controllata Venpay. L'andamento delle vendite nel vending, a parita di perimetro e di
giorni lavorativi, & pari a +2,2% complessivamente, con un +3,3% in ltalia, -2,5% in Spagna, -0,7% in Francia e -15,3% in Svizzera
(poco significativo, stante il volume ancora minimo in tale nazione). In termini generali, si pud osservare che sulle vendite in Italia
hanno influito nella prima parte dell'anno alcuni eventi meteo sfavorevoli (chiusure attivita per nevicate a Roma); in Spagna, invece,
nella seconda parte dellanno, si sono registrati forti riduzioni dei volumi presso alcuni grandi clienti industriali (es. settore
automotive).

1L’ ““EBITDA Adjusted”’ & pari al risultato operativo incrementato degli ammortamenti, svalutazioni, costi non ricorrenti ed
eccezionali per loro natura.
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Il numero di erogazioni totali nel 2018 & stato pari a 834,3 milioni, da 804,8 del 2017 (+3,7%). Come negli anni e nei trimestri
precedenti, anche nell'ultima parte del 2018 IVS mostra un tasso di acquisizione complessivo di nuovi clienti superiore al churn rate.
Il prezzo medio delle erogazioni & salito ad Euro 47,45 centesimi, da Euro 46,89 centesimi dell'analogo periodo 2017 (+1,2%).

Nel 2018 sono state perfezionate 9 acquisizioni, di cui 7 in Italia e 2 in Francia, per un Enterprise Value complessivo di circa Euro
14,6 milioni, con un contributo pro rata temporis al fatturato di circa Euro 5,6 milioni. Nel 2017 le acquisizioni erano state 16 (per un
valore di Euro 37,1 milioni e 32,1 milioni di contributo al fatturato).

In aumento del 9,6% I'EBITDA reported consolidato rispetto al 2017, salito da Euro 83,1 milioni a Euro 91,1 milioni. L'EBITDA
Adjusted consolidato sale del 2,3% rispetto al 2017, da Euro 91,2 milioni a Euro 93,4 milioni, con un’incidenza sul fatturato del
21,5%. Sull'incremento dellEBITDA Adjusted, incidono, oltre all’andamento dei volumi delle vendite e i costi operativi, specifici fattori
quali le minusvalenze meramente contabili realizzate sulle vendite in Italia e all'estero di distributori usati e i costi per I'avvio delle
attivita loT nella divisione Coinservice, per un importo (non ricompreso tra gli adjustments) pari a circa Euro 1 milione.

L’Utile netto di gruppo nel 2018 & pari a Euro 23,2 milioni (dopo utili di terzi per 1,4 milioni), in crescita del 19,1% da Euro 19,5
milioni del 2017 (dopo utili di terzi per 1,4 milioni). Il risultato netto include alcuni costi e proventi considerati eccezionali per loro
natura, per complessivi Euro 1,6 milioni (al netto dei relativi effetti fiscali), principalmente riconducibili alle acquisizioni effettuate.
L’Utile Netto Adjusted al netto delle voci straordinarie, € pari a Euro 24,9 milioni (sempre dopo gli utili di terzi), in aumento del 1,5%
da Euro 24,5 milioni. Influisce sull'utile netto 'aumento degli ammortamenti, da Euro 43,4 a Euro 46,1 milioni, in parte relativo a
maggiori ammortamenti (+0,8 milioni) su componenti immateriali del prezzo pagato nelle acquisizioni (Euro 49,4 milioni il valore
residuo della lista clienti, cresciuta nel solo 2018 di circa 9,4 milioni) in base ai principi contabili e deducibili fiscalmente. Nel 2018 la
riduzione dei benefici fiscali derivante dalle modifiche allapplicazione dellACE ¢ stata in parte compensata dai maggiori
ammortamenti, deducibili ai fini fiscali, sui nuovi investimenti in apparecchiature e tecnologie avanzate, e che si esplicheranno nei
prossimi 6-7 anni (incentivi Piano Industria 4.0).

La Posizione finanziaria netta ¢ negativa per Euro 285,5 milioni, da Euro -254,1 milioni a fine 2017, dopo pagamenti nel periodo
per investimenti netti pari a Euro 66,8 milioni, di cui circa Euro 49,0 milioni per investimenti tecnici netti, inclusi quelli relativi alle
aziende acquisite e i pagamenti per investimenti fatti in periodi precedenti ed Euro 17,8 milioni per pagamenti su acquisizioni.

L'importo rilevante delle politiche di investimento & determinato da una complessiva accelerazione e dai pagamenti anticipati,
funzionali a fare rientrare tali impieghi nei benefici del super e iper ammortamento, ma soprattutto dalla strategia commerciale di
sostenere l'offerta mediante un mix di prodotti e servizi con un valore aggiunto crescente e superiore, in valori assoluti, alle medie
del mercato; una strategia che & ritenuta coerente con uno scenario competitivo che presenta crescenti sfide ed interessanti
opportunita di mercato.

Quanto alle politiche di gestione operativa del capitale circolante, il 2018, a differenza del 2017, evidenzia un assorbimento di cassa
netto per complessivi Euro 10,7 milioni (di cui circa Euro 2,2 milioni per riduzione debiti fornitori, 3,3 milioni aumento crediti
commerciali, 3,4 milioni per aumento magazzino food, 0,9 milioni per aumento crediti IVA e Euro 1,5 milioni per aumento di altri
crediti (trattamento contabile delle commissioni pagate su nuove linee di credito). Si tratta di dinamiche contingenti, legate anche
allattivita in segmenti di mercato e business in cui i il pagamento dei clienti & a termine e non in contanti (modalita prevalente per i
distributori automatici), quali ad esempio nellOCS/Nespresso, nella la fornitura prodotto in location particolari (bordo treno, location
speciali, ecc.) e nell'attivita di revisione per conto di terzi e vendita di distributori automatici; tutte attivita che implicano il formarsi di
uno stock di circolante, oltre che profili di redditivita mediamente inferiori al vending tipico.

| cambiamenti sopra menzionati del regime fiscale, pur evidenziando un leggero calo del tax-rate medio di competenza, hanno
inoltre determinato un maggiore assorbimento di cassa per Euro 4,4 milioni, a causa del diverso andamento del pagamento degli
acconti, saliti a Euro 8,0 milioni nel corso del 2018 da Euro 3,6 del 2017; tale dinamica si stabilizzera con I'andare a regime degli

Ai flussi di cassa di natura gestionale operativa si aggiungono uscite di Euro 10,5 milioni per dividendi (Euro 9.0 milioni nel 2017) e
circa Euro 12,8 milioni per il pagamento della sanzione antitrust del 2016 (pagamento rate mensili terminato a marzo 2019).

Il gruppo ha Euro 13,6 milioni di crediti IVA e attivita finanziarie per Euro 20,9 milioni (n. 2.130.024 azioni proprie rivenienti dalla
redemption della business combination SPAC-IVS del 2012) non inclusi nel calcolo della posizione finanziaria netta.

Il rapporto Indebitamento Netto/EBITDA calcolato sulla base dei criteri di verifica dei covenant finanziari sui finanziamenti in essere
(proforma considerando 'impatto delle acquisizioni del periodo) ¢ inferiore a 3.
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Altri fatti di rilievo ed operazioni poste in essere dopo il 31 dicembre 2018

Nel corso del 2018 IVS Group ha registrato complessivamente un aumento dei volumi nel vending, soprattutto nel segmento
caffé/hot beverage; una variazione positiva, anche a perimetro costante, lieve ma sempre superiore rispetto all'andamento generale
dei consumi registrato nel principale mercato del gruppo, prova dell’efficacia dell'azione commerciale e delle strategie di
prodotto/servizio aziendali. Continua I'azione di sviluppo dall'accordo con Nespresso Italiana, anche attraverso le nuove partnership
in ltalia, che dal 2019 consolideranno una crescita dei volumi nel segmento OCS e in nuove nicchie di mercato.

Lo scenario economico generale resta comunque incerto, in linea con le variazioni del PIL e delle ore lavorate nei diversi paesi dove
il gruppo opera.

Nel corso del periodo ha inciso sui margini operativi aziendali 'aumento dei costi di posizionamento (ristorni), in particolare nei luoghi
pubblici; la strategia del gruppo & quella di neutralizzare l'incremento dei ristorni attraverso I'aumento del prezzo medio delle
consumazioni, ottenendo cosi un incremento dei margini unitari in valore assoluto.

In questo contesto competitivo sul mercato del vending sono in crescita le opportunita di aumentare le quote di mercato; e IVS
Group ha gia dimostrato di saper cogliere tali opportunita e migliorare la sua posizione, anche nei periodi caratterizzati da un
contesto economico debole, come nel 2013-2015. IVS proseguira pertanto il suo solido percorso di crescita, sia attraverso
acquisizioni atte ad aumentare la densita territoriale, sia con una politica di investimenti funzionale a mantenere elevato il valore del
servizio e sostenibile nel tempo la capacita di generare alti margini.

I 31 gennaio 2019 IVS France S.a.S. ha acquistato l'intera partecipazione di Reves de Café, societa attiva nel segmento vending
OCS, per una valutazione di Euro 0,5 milioni.

Il 15 febbraio 2019 IVS Group ha sottoscritto operazioni di copertura del rischio tassi di interesse su nuove line di credito, su un
importo totale di Euro 120 milioni di cui Euro 50 milioni a partire dal 21 marzo 2019 e Euro 70 milioni da giugno 2020.

Il 28 febbraio 2019 IVS Group ha acquisito l'intero capitale di SDA-Societa Distribuzione Automatica 2000 S.r.l. per un prezzo
provvisorio di Euro 20,6 milioni pagati in cash e con n. 234.206 azioni proprie di IVS Group treasury shares. SDA-Societa
Distribuzione Automatica 2000 S.r.Il. opera da oltre 50 anni nel settore vending in ltalia ed & leader di mercato in Liguria, con un
fatturato di circa Euro 13,2 milioni nel 2017.

Il 28 febbraio 2019 IVS ltalia S.p.A. ha acquisito Roma Distribuzione 2003, attiva in Lazio, e gia gestita con affitto d’azienda dal 1
gennaio, con un fatturato annuo di circa Euro 4 milioni e un valore provvisorio di Euro 4,9 milioni.

Da febbraio 2019 IVS ha avviato una collaborazione con la societa di pagamenti Alipay, del gruppo cinese Alibaba, atta a diffondere
['utilizzo di nuove applicazioni di pagamento sulla propria rete di distributori.

| numeri crescenti dei sistemi di interconnessione e di pagamento digitale sul network di distributori, frutto di una strategia e politica
di investimenti di lungo termine, consentiranno I'avvio di campagne di direct marketing, anche in joint-venture con grandi operatori
del food & beverage.

La solidita, I'eccellenza operativa e la leadership nella digitalizzazione dell'attivita del vending, essenziali per costruire una relazione
sempre piu efficace con un grande numero di consumatori finali, fanno di IVS [interlocutore piu qualificato nei processi di
consolidamento che si attendono negli anni a venire nel settore, che determineranno una continua crescita del gruppo, in termini di
dimensioni e di capacita di creare valore per i propri stakeholders.

* * %

I comunicato stampa & consultabile anche sul sito internet aziendale: www.ivsgroup.it o www.ivsgroup.lu / sezione investor relations. Sul sito
internet & inoltre pubblicata la relazione al 31 dicembre 2018, che ¢ altresi stata depositata presso la sede legale e presso Bourse de Luxembourg.

I risultati al 31 dicembre 2018 saranno presentati in Conference Call il 22 marzo 2019 alle ore 17.00 (CET); per partecipazione contattare
investor.relations@ivtsitalia.com.

Si allegano i principali prospetti contabili consolidati al 31 dicembre 2018 di IVS Group S.A.

Contatti / Contacts

Marco Gallarati
investor.relations@ivsgroup.it
+39 3356513818
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PRESS RELEASE - Grand Duchy of Luxembourg, March 19th, 2019

IVS Group S.A. - Annual Report 2018. Sales +6.2%, Net Profit +19.1% compared to 2017; proposed to the General Meeting a
dividend of Euro 0.30 per share (+7.1%) and a buy-back plan up to 1 million of treasury shares.

The Board of Directors of IVS Group S.A. (Milan: IVS.MI), convened on March 19t, 2019, and chaired by Mr. Paolo Covre, examined
and approved the Annual Report 2018 (statutory and consolidated), the Management Report and related documents and the
Sustainability Report.

Considering the good results reached in 2018, the Board resolved to propose to the Annual General Meeting the payment of an
ordinary dividend equal to Euro 30 cents per share (+7.1% on 2017) and the authorisation for a Buy-Back programme of treasury
shares, up to a maximum of n. 1,000,000 shares to be acquired at a price between Euro 20 (maximum) and Euro 1 (minimum) per
share; the authorisation will last 60 months.

The Board, after hearing the opinion of the Remuneration Committee, approved some minor amendments to the 2019-2021
management Incentive Plan (communicated on 15 November 2018 and approved by the shareholders meeting on 28 December
2018) that provides to award shares of the company, up to a maximum of n. 355.000 shares (from previous 350,000), to some key
person (increased from 33 to 34 persons) operating within IVS group; such amendments are also related to the submission of the
application of listing of IVS Group shares on the STAR segment of MTA of Borsa Italiana.

The Board has mandated the Chairman to convene the Annual Shareholders’ Meeting, in accordance with law and the Company’s
statute, on 14 May 2019, at 11.00 at IVS Group registered office, 18 Rue de I'Eau L - 1449, L-Luxembourg, Grand Duchy of
Luxembourg, to vote on the approval of the Annual Report 2018 and related matters, the allocation of the Company’s result, the buy-
back programme and the renewal of the auditors’ mandate.

Summary of results at 31 December 2018

Consolidated Revenues: Euro 434.4 million, +6.2%, compared to 2017.

EBITDA reported: Euro 91.1 million, +9.6% compared to 2017.

Adjusted EBITDAZ: Euro 93.4 million, +2.3%, with an EBITDA margin on sales of 21.5%.

Group Net Profit: Euro 23.2 million, after profits attributable to minorities of Euro 1.4 million, +19.1% vs 2017.
Adjusted Net Profit: Euro 24.9 million, after minorities of Euro 1.4 million.

Completed 9 new acquisitions in Italy and France, with an Enterprise Value of around Euro 14.6 million.

IVS Group S.A. is the ltalian leader and the second player in Europe in the business of automatic and semi-automatic vending
machines for the supply of hot and cold drinks and snacks (vending). The business is mainly carried out in Italy (79% of sales),
France, Spain and Switzerland, with around 190,000 vending machines, a network of 80 branches and over 2,700 employees. VS
Group serves more than 15,000 corporate clients and public entities, with over 800 million vends per year.

Operating performances

Consolidated revenues in 2018 reached Euro 434.4 million (of which 395.9 million related to the core vending business), with an
increase of 6.2% from 409.1 million in 2017 (Euro 377.4 million in vending).

Total sales increased by 7.2% in Italy, by 1.4% in Spain, 1.6% in France and 6.1% in Switzerland. Coin Service division sales
increased in total by 18.5% (+3.8% in the core metal coins business), mainly due to the start-up of the new businesses, digital
payments and loT, in the subsidiary Venpay S.p.A..

Vending sales (like-for-like and at par working days) increased by 2.2% overall: +3.3% in Italy, -2.5% in Spain, -0.7% in France and -
15,3% in Switzerland (the last not being very significant, given its small size). In general terms, sales were affected, in Italy, during
the first part of the year, by unusual unfavourable meteo events (business closure in Rome due to snowfalls), and in Spain, in the
last part of the year, there was a significant decrease of volumes in some major industrial clients (i.e. in the automotive industry).

2 “Adjusted EBITDA”’: is equal to operating income, increased by depreciation, amortisation, write-downs, non-recurring costs and
exceptional in nature
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The total number of vends of the period was equal to around 834.3 million, +3.7% from 804.8 million of 2017. Confirming the trend of
previous years and quarters, also in the last part of 2018 IVS shows an acquisition rate of new clients higher than the churn rate.

Average price per vend was equal to Euro 47.45 cents, from 46.89 cents of 2017 (+1.2%).

During 2018 were completed 9 acquisitions (of which 7 in Italy and 2 in France), with an Enterprise Value of Euro 14.6 million,
contributing Euro 5.6 million to sales on pro-rata basis from the date of the acquisition. In 2017 acquisitions were 16 (with a value of
Euro 37.1 million and contributing Euro 32.1 million of contribution to sales of the period).

EBITDA reported increased by 9.6% compared to 2017, from Euro 83.1 million to Euro 91.1 million. Adjusted EBITDA grew by
2.3%, from Euro 91.2 million to Euro 93.4 million, with an EBITDA margin on sales of 21.5%. The EBITDA of the period was
influenced, in addition to the trend of sales and operating costs, also by some specific factors: the capital loss on the sale in Italy and
abroad of used vending machines, and the start-up costs for the new loT business in Coinservice division, for an amount (not
included amongst adjustments) of around Euro 1 million.

Group Net Profit in 2018 is equal to Euro 23.2 million (after profits attributable to minorities of Euro 1.4 million) +19.1% compared to
Euro 19.5 of 2017 (after minorities of Euro 1.4 million). Net profit includes some costs and profits considered of exceptional nature,
totalling Euro 1.6 million (net of tax effects) mostly related to the acquisitions competed. The Net Profit Adjusted for the exceptional
items is equal to Euro 24.9 million (after minorities), increased by 1.5% from Euro 24.5 million. Net profit is influenced by the increase
of depreciation from Euro 43.4 million to 46.1 million, party related also to higher depreciation (+0.8 million) on intangible
components of acquisitions (the residual value of client list, Euro 49.4 million, increased by Euro 9.4 million in 2018) according to
accounting principles and tax deductible. In 2018 the higher taxes deriving from the application of new and worsened criteria on ACE
(Italian tax incentives on growth) was partially offset by the higher tax deductible depreciation on new capex in advanced
technologies and appliances, that will be spread over the next 6-7 years (extraordinary depreciation according to Industry 4.0 plan).

Net Financial Position (“NFP”), is equal to Euro -285.5 million (from Euro -254.1 million at the end of 2017) after payments for net
investments of Euro 66.8 million, of which Euro 49.0 million for net investment in fixed assets - including those linked to newly
acquired businesses and done in previous quarters - and Euro 17.8 million for payments related to acquisitions.

The relevant size of capex policy was determined by an overall acceleration and by anticipated payments necessary for taking
advantage of the higher tax deductible depreciations, but mainly also by the commercial strategy, aimed at sustaining the offer
through a product and service mix with a growing added value, higher than market average in absolute amount. This strategy is
consistent with a scenario that presents new challenges and interesting market opportunities.

With reference to working capital management, in 2018, unlike 2017, there was a net use of funds a total of Euro 10.7 million (of
which Euro 2.2 million for reduction of trade payables, 3.3 million for increase of trade receivables, 3.4 million for food inventory
increase, 0.9 million for VAT credit increase and 1.5 million other net credits increase (accounting treatment of fees paid on new
credit facilities). These effects are considered to be contingent, linked to market segments and new businesses, as in the
OCS/Nespresso, where clients do not pay immediately cash (as usual in automatic vending machines), in the sale of products in
special locations and on trains, and the revamping and sale of vending machines for external clients, which imply the existence of a
certain stock of working capital and lower percentage margins compared to the core vending business.

The mentioned changes in the tax area, although bringing a slight decrease of the average tax-rate, caused in 2018 an higher net
use of cash for Euro 4.4 million, due to different and advanced payments, increased in 2018 to Euro 8.0 million, from Euro 3.6 million
in 2017. The tax payments will normalize with the stabilisation of the new rules on depreciation according to Industry 4.0 decree.

In addition to the cash flow related to operations, during 2018 were paid Euro 10.5 million of dividends (on July 2018) and Euro 12.8
million for the antitrust fine of 2016 (monthly instalments ended on March 2019).

As of 31 December 2018 the group has also approximately Euro 13.6 million of VAT credit and financial assets for Euro 20.9 million
(n. 2,130,024 treasury shares coming from the redemption of the business combination SPAC-IVS of 2012) not included in Net
Financial Position.

The Net Debt/EBITDA ratio calculated according to the criteria applied to verify covenants of existing loans and bond (proforma
considering the effects of yearly acquisitions) is below 3.
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Other significant transactions and events occurred after 31 December 2018

In 2018 IVS Group experienced an increase vending volumes, specifically in the coffee / hot beverages segment; a slight increase,
also like for like, but always higher than the general trend of consumption seen in the main market, a proof of the effectiveness of
IVS commercial strategies and of its product and service mix.

The actions related to the agreement with Nespresso Italiana will continue, also through new partnerships in Italy, that in 2019 will
consolidate additional volumes in the OCS market segment and new market niches.

The overall scenario remains uncertain, in line with the changes in GDP and hours worked in the countries were VS operates.

In the period, operating margins were influenced by the increase of positioning fees/redevances, especially in public locations; the
group strategy is to compensate the increase of these costs with the increase of the average price per vend, reaching higher margins
in absolute amount.

In such competition context in the vending sector, the opportunities to increase market share are growing, and VS already proved its
capacity to improve its position also weak market periods, as in 2013-2015. Therefore, IVS Group will continue its solid growth path,
through acquisitions aimed at increasing local density, combined with a capex policy that will maintain a high service value and a
sustainable capacity to generate high margins.

On January 31st, 2019 IVS Group’s subsidiary, IVS France S.a.S. acquired the entire participation of Reves de Café, a company
active in the OCS vending sector, for a provisional consideration of around Euro 0,5 million.

On February 15, 2019 IVS Group subscribed derivatives instruments to hedge interest risk on its new credit lines for a total amount
of Euro 120 million, of which Euro 50 million starting on March 21st, 2019 and Euro 70 million starting on June 21st, 2020.

On February 28, 2019 IVS Group, acquired the entire participation of SDA-Societa Distribuzione Automatica 2000 S.r.l. for a
provisional consideration of around Euro 20.6 million paid cash and transferring to one of the sellers n. 234,206 IVS Group treasury
shares. SDA-Societa Distribuzione Automatica 2000 S.r.l. is active since more than 50 years in the vending business in Italy and is
the leader in Liguria region, with sales of around Euro 13.2 million in 2017.

On February 28%, 2019 IVS ltalia S.p.A. acquired Roma Distribuzione 2003, active in the vending sector in Lazio, already rented
from January 1st, 2019. The business acquired generates annual sales of around Euro 4 million and its provisional enterprise value
was valued around Euro 4.9 million.

Since February 2019, IVS started a collaboration with the payment institution Alipay, owned by the Chinese group Alibaba, aimed at
increasing the diffusion of new payment application on its vending machines

The growing numbers on connected and digital payment systems of the vending machines network, which are the result of a long
term investment policy, will allow the start of direct marketing campaigns, also in joint-venture with leading players in the food &
beverage sector.

The solidity, operational excellence and leadership in digitalisations in the vending sector, the key elements for a more and more
effective relationship with a big numbers of final consumers, make VS the most qualified actor in the consolidations process
expected in the coming years in the vending industry, that will determine a continuous growth of IVS Group, both in terms of size and
capacity to generate value for its stakeholders.

* % %

The press release is also available on the company website: www.ivsgroup.it or www.ivsgroup.lu. / investor relation section. In the website it is also
published the Report as of December 31st, 2018, which has also been deposited at the company’s’ registered office and at the Bourse de
Luxembourg.

The results as of December 31%t, 2018 will be presented in a Conference Call on March 229, 2019 at 17.00 (CET) (for participation, contact:
investor.relations@ivsitalia.com.

Following attachments: consolidated financial statements of IVS Group S.A. as of December 31st, 2018.

Contatti / Contacts

Marco Gallarati
investor.relations@ivsgroup.it
+39 335 6513818
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Lvsgroup.

Consolidated statement of financial position

(in thousands of Euro) December 31, 2018 December 315, 2017 Restated(*)

ASSETS

Non-current assets

Intangible assets 50,742 47,132
Goodwill 384,645 379,430
Property, plant and equipment 190,669 181,634
Equity Investments 3,284 2,469
Non-current financial assets 723 2,095
Deferred tax assets 10,566 9,959
Other non-current assets 407 1,304
TOTAL NON-CURRENT ASSETS A 641,036 624,023
Current assets

Inventories 36,210 31,888
Trade receivables 28,591 26,056
Tax assets 376 1,405
Other current assets 26,270 24,991
Current financial assets 129 1,440
Cash and cash equivalents 96,928 79,090
TOTAL CURRENT ASSETS B 188,504 164,870
TOTAL ASSETS A+B 829,540 788,893

SHAREHOLDERS' EQUITY AND LIABILITIES
Shareholders’ equity

Share capital 364 364
Share premium reserve 334,222 337,109
Other reserves 9,401 9,401
Treasury shares (20,895) (20,895)
Retained earnings / (losses) (38,937) (50,958)
Net profit (loss) for the year 23,232 19,506
SHAREHOLDERS' EQUITY ATTRIBUTABLE TO THE OWNERS OF THE PARENT 307,387 294,527
Share capital and reserves attributable to non-controlling interests 8,344 7,196
Net profit/(loss) for the year attributable to non-controlling interests 1,400 1,363
SHAREHOLDERS' EQUITY ATTRIBUTABLE TO NON-CONTROLLING INTERESTS 9,744 8,559
TOTAL SHAREHOLDERS' EQUITY c 317,131 303,086
Non-current liabilities

Due to Bond holders 237,675 236,937
Non-current financial liabilities 43,736 37,958
Employee benefits 8,838 8,788
Provisions for risks and charges 1,076 1,561
Deferred tax liabilities 22,890 20,082
Other non-current liabilities - 3,196
TOTAL NON-CURRENT LIABILITIES D 314,215 308,522
Current liabilities

Due to Bond holders 612 647
Current financial liabilities 101,617 61,537
Derivative financial instruments - -
Trade payables 68,034 71,682
Tax liabilities 996 2,817
Provisions for risks and charges 124 124
Other current liabilities 26,811 40,478
TOTAL CURRENT LIABILITIES E 198,194 177,285
TOTAL LIABILITIES F=D+E 512,409 485,807
TOTAL SHAREHOLDERS' EQUITY AND LIABILITIES C+F 829,540 788,893

*) Some amounts reported in this column do not match those of the 2017 Financial Statements since they mirror the adjustments detailed in Note 2 of Explanatory
Notes of the Annual Report 2018
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Lvsgroup.

Consolidated income Statement

(in thousands of Euro)

For the year ended December 31,

2018 2017+

Revenue from sales and services 412,584 393,677
Other revenues and income 21,773 15,430
Total revenues 434,357 409,107
Cost of raw materials, supplies and consumables (103,697) (98,439)
Cost of services (44,208) (45,353)
Personnel costs (115,995) (110,050)
Other operating income / (expenses), net (78,361) (71,325)
Gains / (losses) from disposal of fixed assets, net (1,020) (822)
Depreciation and amortisation (46,129) (43,428)
Operating profit / (loss) 44,947 39,690
Financial expenses (13,592) (13,952)
Financial income 350 3,317
Foreign exchange differences and variations in derivatives fair value, net 305 21
Result of companies valued at net equity 314 (6)
Profit / (loss) before tax 32,324 29,070
Income taxes (7,692) (8,201)
Net profit/(loss) for the year 24,632 20,869
Net profit/(loss) for the period attributable to non-controlling interests 1,400 1,363
Net profit/(loss) for the year attributable to owners of the parent 23,232 19,506
Earnings per share (in unit of Euro)

Base 0.63 0.50
Diluted 0.63 0.50

(*) Some amounts reported in this column do not match those of the 2017 Financial Statements since they mirror the adjustments detailed in Note 2 of Explanatory

Notes of the Annual Report 2018
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Lvsgroup.

Consolidated Statement of Cash Flows

For the year ended December 315t

(in thousands of Euro) 2017
2018 Restated*
A) Cash flows from operating activities
Profit (Loss) before tax 32,324 29,070
Adjustments for:
Undistributed profit (loss) of equity-accounted investees (80) 631
Amortisation, depreciation and impairment losses 47,078 48,742
(Gains)/losses on disposal of non-current assets 1,020 822
Changes in employee benefits and other provisions (13,340) (14,089)
Reversal of financial expense 12,993 10,636
Cash flows from operating activities before tax,
financial income/expense and change in working capital: 79,995 75,812
Changes in working capital (10,701) 1,351
Cash flows from operating activities before tax
and financial income/expense: 69,294 77.163
Net financial expense paid (12,280) (12,490)
Tax paid (7,953) (3,624)
Total A) 49,061 61,049
B) Cash flows from investing activities:
Investments in non-current assets:
Intangible assets (606) (640)
Property, plant and equipment (49,941) (50,396)
Change in unpaid capital expenditure (624) 3,866
Acquisition of subsidiaries and business units, net of cash (17,760) (39,196)
Total investments (68,931) (86,366)
Proceeds from disposal of net non-current assets 2,133 1,535
Changes in financial assets 574 4,999
Total divestitures 2,707 6,534
Total B) (66,224) (79,832)
C) Cash flows from financing activities:
Proceeds from non-current loan 84,219 12,800
Repayment of non-current loan liabilities (43,690) (17,614)
Changes in current financial liabilities 5,008 (6,726)
Acquisitions of non-controlling interests (18) (2,824)
Acquisition buy-back/Sold treasury shares - 2,795
Dividend distribution (10,540) (8,987)
Total C) 34,979 (20,556)
D) Exchange rate differences and other changes: 22 (172)
E) Change in cash and cash equivalents (A+B+C+D): 17,838 (39,511)
F) Opening cash and cash equivalents: 79,090 118,601
Closing cash and cash equivalents (E+F) 96,928 79,090

(*) Some amounts reported in this column do not match those of the 2017 Financial Statements since they mirror the adjustments detailed in Note 2 of Explanatory
Notes of the Annual Report 2018
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Lvsgroup.

Net Financial Indebtedness

(in thousands of Euro)

December 31st, 2018

December 31st, 2017

Current Securities

Cash and cash equivalents

Derivatives

Short-term loans payable
Liabilities towards bond holders

Derivatives

Medium/long term loans payable
Liabilities towards bond holders

Other investments — fixed income
Non-current loans (financing)
Other non-current assets (financing)

Cash and current financial assets

Current financial debt

Non-current financial debt

Net financial indebtedness (*)

Net financial position

129
96,928

97,057
(101,617)
(612)

(102,229)
(43,736)
(237,675)
(281,411)
(286,583)
544

179

407
(285,453)

1,440
79,090

80,530
(61,537)
(647)

(62,184)
(37,958)
(236,937)
(274,895)
(256,549)
607
1,488
387
(254,067)

(*) Pursuant to ESMA update of the CESR recommendations “The consistent implementation of Commission Regulation (EC) No 809/2004 implementing the Prospectus Directive”
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